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ehr als 230 Prozent Plus schaffte der

Dax von Miirz 1996 bis Mirz 2000.
Dann kam die bittere Wende: Drei Jahre
spater waren alle Zuwdchse eliminiert.

Gute Geldmanager segelten mit ihrer
Kundschaft vergleichsweise. unbescha-
det durch den Sturm. Wahrend es am
breiten Aktienmarkt nach unten ging,
brachten etwa Anleihen oder Goldminen-
fonds zweistellige Gewinne. , Erfolgrei-
che Geldanlage hat wenig mit Gliick zu
tun, sondern viel mit Know-how ", urteilt
deshalb Heinz Rehkugler, Professor am
Lehrstuhl fiir Finanzwirtschaft und Ban-
ken der Universitat Freiburg.

FOCUS-MONEY suchte Profis mit
dieser Fihigkeit: Finanzberater und
Vermégensverwalter mit iiberdurch-
schnittlicher Qualifikation, Unterstiitzt
wurde die Suche von Moventum, einem
Dienstleister fur Anlageberater. Die
Suche hat sich gelohnt: Im Booklet auf
dem Titel dieser Ausgabe finden Anle-
ger 50 ausgewihlte Berater.

Schwierige Aufgabe. Ausgewdhlt wur-
den sie anhand eines von Finanzpro-
fessor Rehkugler entwickelten Fragen-
katalogs (s. Kasten rechis). Zusatzlich
analysierten die Risikoexperten der
Miinchner Tetralog AG ein von den
Geldprofis zusammengestelltes Muster-
depot. Aufgabe war ein Portfolio fir
risikoscheue Investoren. Eine hohe
Hiirde, denn lediglich Aktien und Ak-
tienfonds — und nicht etwa Festgeld -
waren als Bestandteile zugelassen.

. Die Depots wurden anhand ihrer Sta-
bilitit gegeniiber negativen externen
Einfliissen getestet — etwa dem Zusam-
menbruch des Kapitalmark!s in einem

Gelungene Kombination
Umsichtige Geldprofis verteilen
das Anlagekapital breit auf ver-
schiedene Regionen. Dadurch

sinkt das Risiko des Depots.
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Tetralog-Vorstand Beck: Stresstest fiir
Musterportfolios

Schwellenland, einem stark steigenden
Olpreis oder einer Rezession in Europa®,
sagt Tetralog-Vorstand Andreas Beck.

Der Test basiert auf der Portfolio-The-
orie des Nobelpreistragers Harry Marko-
witz. Der US-Okonom zeigte, wie sich
das Risiko eines Depots durch die richti-
ge Mischung verschiedener Wertpapiere
minimieren lasst. Wesentliches Element:
Die Wertentwicklung der einzelnen De-
pottitel muss moglichst unabhéngig von-
einander verlaufen,

Beruhigend: Die Tetralog-Analyse
ergab, dass die meisten Teilnehmer ihr
Handwerk beherrschen. .Die besten
Portfolios erweisen sich sogar als er-
staunlich robust, auch in Extremsituatio-
nen”, so Risikospezialist Beck. | |

MICHAEL GROOS/ULT KUHN

Breite Diversifizierung
Fast alle Berater investierten

in Aktien aus verschiedenen
Branchen. Ein wichtiges Element
zur Risikominimierung.

der

Musterportfolios
in Prozent

Technaologie/ Telekem

Finanztitel

oot R

Chemie/Pharma

Autos/Maschinen
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Wer in Deutschland gewerb&-
maBig Haare schneiden will, muss
eine dreijahrige Lehre absolvie-
ren. Vermogens- oder Finanzbera-
ter darf sich hierzulande dagegen
jeder nennen.

Heinz Rehkugler kampft gegen
diesen Missstand. Der Professor
an der Albert-Ludwigs-Universitat
Freiburg konzipierte nicht nur den
Fragebogen fir den Beratertest
von FOCUS-MONEY und Moventum
(siehe Booklet),

Rehkugler entwickelte auch den

ment. Der bereitet dber vier Semes-

ter auf den Abschluss als Diplom-

Vermagensmanager vor.
R Y

les kann - und das auch noch welt-
weit -, konnte die maximal magli-
che Punktzahl einheimsen.

Weitere Punkte konnten die Kan-
didaten sammeln, die sich bei der
Anlagestrategie als hochst flexibel
erwiesen, Nicht passives Indexden-
ken, sondern einzeln auf die Be-
darfnisse des Kunden ausgerichte-
te Portfeuilles bewertete der Test
mit maximaler Punktzahl. .Eine in-
dhnduella AssetAlIocatmn ist der

tung”, sagt Rehkugier

Nicht jeder Bérsenprofi mag
dagegen seiner Einschatzung zu-
stimmen, dass die reine Chart-
analyse wemger wert st als die

g ten bif-
feln dort statistische Grundlagen
und héhere Finanzmathematik.
Geldtheorie und -politik finden
sich ebenso im Lehrplan wie Zins-,
Wahrungs- oder Zahlungsbilanz-
theorie, Auch das rliche Riist-

fund Analyse. Unstrittig
dirfte aber sein, dass eine Kombi-
nation beider Methoden zu besse-
ren Renditen fuhrt. Konsequenz:
mehr Sterne fir die Kandidaten,
dle sich bei ihren Anlageentschei-

zeug fiir eine optimale Beratung
gibt Rehkugler seinen Studenten
mit, Fir die komplizierten Deriva-
te wie Optionen oder Futures ver-
langt er von ihnen viel Aufmerk-
samkeit.

Einen Schwerpunkt bilden Immo-
bilien als Kapitalanlage. Der hohe
Einsatz kommt nicht von ungefahr.

Rehkugler bildet an seiner Deut- |

schen Immobilien-Akademie auch
zum Immobilienwirt, zum Geprif-
ten Immaobilien-Fachwirt und zum
Diplom-Immobilienwirt aus.

Auf ein breites Produkt-Know-
how legt der Professor groBen
Wert. ,Die Anforderungen der
Kunden an die Beratungsqualitat
steigen”, sagt Rehkugler, .auf
Grund des Konkurrenzdrucks wird
es immer weniger geniigen, nur ein
Produkt anzubieten.”

Im FOCUS-MONEY-Moventum-Test
wollte er daher von den Probanden
wissen, in welche Anlageformen sie
investieren — im Borsenjargon As-
set-Allocation genannt. Nur wer al-

Wissenschaftler Rehkugler:
trainiert Finanzberater fir den er-
folgreichen Einsatz beim Kunden

mehr Miihe geben.

Schwer tut sich der Professor
bei der Bewertung der Honorar-
frage. In der Praxis Oblich sind so-
wohl fixe Jahresgebiihren als auch
eine erfolgsabhangige Entlohnung
des Vermogensverwalters, ,We-
der volle erfolgsunabhangige noch
volle erfolgsabhangige Honorie-
rung ist optimal”, sagt Rehkugler.
Er gab mehr Punkte far eine
Kombination beider Berechnungs-
modelle.
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lhr Geld

in guten Handen

Experten im Test

Erst drei Jahre Baisse, dann plotzlich
30 Prozent Plus in drei Wochen. Jedermann
ist klar: Ohne kompetente Beratung
sinken die Chancen, positive Ren-
diten zu erzielen. Doch wer hilft bei
der Wahl zwischen Aktien oder Anleihen,
Fonds oder Festgeld?

Entscheidungshilfe bieten Banker und Fi-
nanzdienstleister. Wer bankunabhéngigen
Rat préferiert, findet auf den folgen-
den Seiten die richtigen Ansprech-
partner. Teilnehmen am ersten Profitest
durften nur unabhéngige Finanzberater
nach Paragraf 34 ¢ Gewerbeordnung so-
wie alle Vermégensverwalter nach Para-
grafen 32 und 64 e Kreditwesengesetz.

Redaktion: Michael Groos, Uli Kiihn

Fotos: Zefa, H-G. Oed, W. Schiring  Titel: photonica
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Beratung: Die groBe Zahl

der Finan
die Auswah| fiir Anl

Sieger gesucht

enstleister ma
chwer

Ein Test offenbart, welcher Anlageexperte sein Geld wert ist.

Schon Henry Ford stellte fest: ,Einen Tag ‘
im Monat iiber Geld nachzudenken bringt
oft mehr, als einen Monat hart dafiir zu
arbeiten.” Bleibt fiir Anleger mit Bera-
tungsbedarf das Problem, wessen Hilfe
sie suchen sollen. Neben Banken und
Sparkassen konkurrieren bis zu 300000
freie Finanzdienstleister um die Be-
‘“treuung der Vermégen der Bundesbiirger.
Umim Beraterdschungel die Besten zu fin-
den, initiierte FOCUS-MONEY zusam-
men mit Moventum einen Test. Die
Experten der Service-Gesellschaft kennen
sich in der Szene bestens aus: Sie
bietet unabhangigen Vermagensverwal-
tern und Finanzdienstleistern eine Trans-
aktionsplattform, iber die derzeit mehr |
als 2100 Fonds von 64 Kapitalanlagege- E

4

sellschaften verwaltet werden. Anhand
verschiedener Szenarien kénnen die Fi-
nanzberater zudem Musterdepots aufbau-
en,um optimale Anlageentscheidun-
gen zu treffen.

Mit ihrem Service-Paket will Moventum-
Geschaftsfiihrer Andreas Morsch seiner
Klientel ,mehr Zeit verschaffen, um in
die Betreuung und Gewinnung von
Kunden zu investieren statt in Zeit rau-
bende Verwaltungsaufgaben”. Ob sich fiir
den Kunden die Betreuung lohnt, soll der
Test zeigen, Den Fragebogen entwickelte
der Freiburger Universitétsprofessor Heinz
Rehkugler. Die Anlagevorschlage der Pro-
fis analysierte die Miinchner Tetralog
Systems AG. Die Seiten 8 bis 22 zeigen die
50 Betreuer mit den besten Ergebnissen.

FOCUS-MONEY 21/2003

Sorgfaltige Priifung

Worauf Anleger bei der Wahl eines Finanzberaters achten sollten, Die
Checkliste der Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (Bafin)

(¥ Wer ist der Anbieter? Vertrauen

[ Sie nicht wohlklingenden Namen.
Fordemn Sie aussagekréftige Informationen
zum Unternehmen und zur Ausbildung
der Mitarbeiter. Vermagensverwalter
bendtigen in Deutschland eine Zulassung
der Wertpapieraufsicht (Bafin). Die Zu-
lassung sichert Mindeststandards bei Qua-

| lifikation und Abwicklung. Sie ist jedoch

kein Giitesiegel fiir die Anlagestrategie.

Eine Liste der zugelassenen Dienstleister

finden Sie unter www.bafin.de.

@ Welche Produkte werden ange-

boten? Lassen Sie sich die eingesetzten

Produkte und deren Risiken genau er-

klaren. Entscheiden Sie erst, wenn Sie die

Produkte verstanden haben. Denken

Sie daran: Hohere Ertrége bedeuten in

aller Regel auch héhere Risiken.

(& Welche Kosten kommen auf

Sie zu? Erkundigen Sie sich nach den

Gebiihren fiir Auftragsausfiihrung, Wie-

derverkauf, Depotverwaltung und Bera-
tung. Auch nach Mindestentgelten, Erfolgs-
beteiligungen oder etwaigen Nachschuss-
pflichten bei Derivaten sollten Sie fragen.
(¥ Welche Unterlagen erhalten Sie?
Verlangen Sie Informationsmaterial iiber
den potenziellen Berater und die einge-
setzten Produkte. Machen Sie sich eigene
Notizen. Verlangen Sie regelméBige Be-
richte iiber die Anlage und deren Entwick-
lung. Bewahren Sie alle Unterlagen auf.
(@ Welche Ziele verfolgen Sie?
Setzen Sie sich bereits vor dem ersten Be-
ratungsgesprach realistische Anlageziele.
Passen die zu Ihren Finanzverhaltnissen?
(¥ Welche Informationen braucht
der Berater? Auskiinfte (iber Ihre Ziele,
Ihre Erfahrungen mit Wertpapieren und
Ihr Vermagen sind freiwillig. Sie sollten
diese Angaben aber im eigenen Interesse
machen. Nur wenn der Berater Bescheid
weiB, kann er Sie richtig informieren,
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Skyline von Frankfurt
am Main: Banken und Finanz-
berater buhlen um

Qualitat gewiinscht

Ausgewogenes Verhaltnis

Im Focus-MoneY-Test war auch das Know-how der Finanzprofis

in puncto Risikominimierung gefragt.

Kritische Fragen helfen bei der Wahl des geeigneten Beraters.

Zeit allein geniigt nicht, Selbst jene Anle-
ger, die sich bisweilen um ihre Vermagens-
verhiltnisse kilmmern, optimieren noch
lange nicht das Verhdltnis von Rendite
und Risiko, Allzu oft entscheiden sie nur
nach dem Bauchgetiihl. Nicht selten wirkt
die Zusammensetzung des Hab und
Guts eher zufallig. Zu Risikoneigung
und Anlagehorizont passen die gewdhl-
ten Investments dann kaum.
Experten, die Anlageentscheidungen ab-
nehmen wollen, sollten Gber geeignete
Qualifikationen verfiigen. Die Messlatte
liegt hoch: Die Anforderungen der
Kunden steigen _angesichts grofler
bestinde und -0

*, sagt Heinz Rehkugler. Der
meesssot an der Albert- Lud.\ngs Univer-
sitat in Frefburg steflte daher in seiner
empmschen Erhebung zur Qnalh&t

und Ve

von Fil

verwaltern 25 harte Fragen. Neben der
Qualifikation der Mitarbeiter und den re-
geimafigen  WeiterbildungsmaBnahmen
interessierte ihn, wie hiufig der Kunde
Informationen erhalt. Wichtig war Reh-
kugler auch, ob die Depots individuell
nach den Kundenbedirfnissen 2u-
sammengestellt werden oder standardi-
siert sind. Die Frage, weiche Anlagefor-
men von Anleihen Ober Aktien, Fonds, De-
fivate, le bis hin zu ili

..ahlnrlmr Ri-
siken und der Ermlon staatlicher Siche-

L3

der Berater abdeckt, gibt Hinweise auf die
Qualitat des Angebots.
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Langfristig Erfolg hat nu;, wer mdg- | gehend unabhangig voneinander erfolgen,
liche Verluste begrenzt. Seriose Finanz-  etwa weil Papiere aus verschiedenen Regi-
profis achten deshalb stets auf ein aus- | onen oder Branchen zum Einsatz kommen

gewogenes Verhilinis von Chance und
Risiko,

Fast alle Kombattanten beherzigten die-
sos Prinzip (s. Grafik unten), ,Die besten
Depots erwiesen sich als sehr robust,

Strenger Test auch in Problemszenarien wie stork stei-
Bei der Suche nach den besten Finanz- gemlcrn Olprets, Emerging-Markets-Krise

beratern und pression in Europa”, resimiert

te deshalb das Thema Risikominimieung IEIﬁ!Ing Vorstand Andreas Beck.

eine entscheidende Rolle. Alle I’ellmhmﬂk

erstellten ein Musterportfolio el

nen_risikoscheuen Anleger. Anschie- | Sreite Burebng e

Sahd i isteny e Testdepols, in Prazent

der Minchner Tetralog AG die elngmldr

ten Depots. - Europa [IEDIS

o ooy | weltwoit NN 20,

ke: Durch den richtigen Mix verschiede- Nordamerika [N 16.2

ner Wertpapiere sinkt das Gesamtrisiko ei- i

nies Portfolios. Voraussetzung: Die Wertent- Rsien NI 14,1

wicklung der einzelnen Titel muss weit-
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PLZ  Unternghmen rt : Telefon

72555 Eininger & Lehr Metzingen  07123/20403
75248 Rabe Investmentheratung  Olbrunn-Diiren © 07237/4421 61
85609 Bestadvice Private Financing - Miinchen 1089/9004900
80801 Pro Finanzconsulting Rainer Martin - Miinchen 089/3883760
80333 Ergin Finanzheratung - Miinchen -089/5488660
89518 Fairsicherungsshop Heidenheim  07321/987164
81677  efv-AG - Miinchen 1089/41600720
81667 FondsKapital  Miinchen 0894446970
83278 Neue Vermigen Traunstein ~ 0861/708610
81477 FIVV AG - Miinchen 10897908630
97421  3T-Finanzheratung Schweinfurt ~ 09721/930755
97453 liirgen Selsam FinanzManagement : Schonungen 09727/9079260
91710 SWing-Finanz - Gunzenhausen  09831/64871
97753 Eurotax Karlstadt ~ 09353/99373

*Finanzberater nach § 34 ¢ Gewerbeordnung, Vermégensverwalter nach § 32 und § 64e KWG
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Quelie: Angaben der Gesellschaften
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